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ГЛАВНЫЕ
ВОПРОСЫ 
ЭКОНОМИКИ

Затем, чтобы узнать наконец, почему 
нельзя иметь все и почему большинству людей
приходится зарабатывать деньги на жизнь.

Г Л А В А1

Сфера экономики — все виды хозяйственной
деятельности людей, без которой 
наша жизнь была бы просто невозможной.

ЗАЧЕМ И ПОЧЕМУ 
СТОИТ ИЗУЧИТЬ ЭТУ ГЛАВУ





...Не мог он ямба от хорея,
Как мы ни бились, отличить.
Бранил Гомера, Феокрита;
Зато читал Адама Смита
И был глубокий эконом,
То есть умел судить о том,
Как государство богатеет,
И чем живет, и почему
Не нужно золота ему,
Когда простой продукт имеет.

                                       А. С. Пушкин
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§1 Что такое экономика

На страницах этого учебника нас ждет разговор 

о проблемах экономики. А потому первое, что 

нам надо сделать, – выяснить, что же это слово — 

экономика — означает. Задача эта тем более суще-

ственна, что в русском языке термин «экономика» 

имеет два значения.

Во-первых, так называют способ организа-

ции деятельности людей, направленной на про-

изводство, распределение и обмен товарами и 

услугами, которые люди хотят получить для про-

должения своей жизни и повышения ее качества. 

Синонимом этого значения слова «экономика» 

является понятие «хозяйство».

ПОТРЕБНОСТЬ — это бессознательное или созна-
тельное желание человека получить что-то необ-
ходимое для поддержания жизнедеятельности 
своего организма, обеспечения безопасности или 
улучшения качества жизни.

Во-вторых, «экономика» обозначает на-

уку, которая исследует, как люди используют 

имеющиеся ограниченные ресурсы для удов-

летворения своих не ограниченных потреб-

ностей в жизненных благах. Само название 

этой науки пришло к нам из Древней Греции

§1. ЧТО ТАКОЕ ЭКОНОМИКА§1. ЧТО ТАКОЕ ЭКОНОМИКА



 §1. ЧТО ТАКОЕ ЭКОНОМИКА 

11

и в буквальном переводе с древнегреческого означает «законы хо-

зяйства» («эйкос» — хозяйство и «номос» — закон). Поскольку эко-

номическая наука изучает поведение людей, то она относится к ка-

тегории общественных (социальных) наук, так же как история или 

философия. 

Как мы видим на рис. 1-1, в экономической жизни есть два глав-

ных участника: семьи (домашние хозяйства, включая одиночек) и фир-

мы. Конечно, в хозяйственную жизнь любой страны активно включа-

ется и государство. Оно получает в форме налогов денежные средства 

от семей и фирм, а им предоставляет государственные товары и услуги. 

Домохозяйства и фирмы постоянно взаимодействуют между собой – 

семьи дают фирмам возможность за плату пользоваться принадлежа-

щими им факторами производства (прежде всего, способностью людей 

трудиться), а фирмы за это платят домохозяйствам, создавая основу 

личных доходов. И затем соответственно домохозяйства тратят полу-

ченные таким образом доходы на товары и услуги, созданные фирмами 

и необходимые людям для жизни. Все эти обмены происходят с помо-

щью рынков факторов производства и товаров, разговор о которых нас 

ждет впереди.

БЛАГА — все, что ценится людьми как средство удовлетворения своих нужд.
ЭКОНОМИКА — наука, изучающая закономерности, определяющие пове-
дение участников хозяйственной деятельности, а также выбираемые ими 
способы наиболее эффективного использования ограниченных ресурсов.
ФАКТОРЫ ПРОИЗВОДСТВА — то, что используется людьми в процессе 
производства.

Трудно переоценить роль, которую играют в экономической жиз-

ни общества фирмы и государство. И все же главное из действующих 

лиц экономики — человек, семья, или, как предпочитают говорить 

экономисты, домашнее хозяйство. Ведь именно домашние хозяйства, 

т. е. жители страны, создают запрос на те товары и услуги, которые 

нужны им сегодня и которые понадобятся им в будущем. А удовлетво-

рение этих запросов – то, чем день за днем занимаются фирмы и го-

сударственные организации.

ДОМАШНЕЕ ХОЗЯЙСТВО — это один или несколько человек, прожива-
ющих совместно и самостоятельно принимающих решения о способах 
получения доходов за счет использования принадлежащих им факторов 
производства и расходования этих доходов на приобретение товаров 
и услуг для личного потребления.
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Простейший вариант домашнего хозяйства — человек, живущий 

отдельно от родственников и сам обеспечивающий себя всем необхо-

димым. Более сложный вариант домашнего хозяйства — это семья, 

состоящая из родителей и детей, проживающих в одной квартире или 

доме и ведущих общее хозяйство. Взрослые члены этой семьи владеют 

как минимум таким фактором производства, как труд, и предоставля-

ют фирмам возможность его использования за плату, получая за это 

доход в форме заработной платы. А затем они решают, как этот до-

ход потратить: на покупку продуктов питания, одежды, оплату жилья 

и коммунальных услуг, организацию летнего отпуска и т. п.

Но кроме труда в собственности членов домашних хозяйств (если 

они являются совладельцами коммерческих организаций — фирм) мо-

гут находиться и другие факторы производства, например фабрики, 

земельные участки и т. д. От использования этих факторов производ-

ства домашние хозяйства также получают доходы. И наконец, все до-
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машние хозяйства страны являются совладельцами природных ресур-

сов страны и другой собственности, которой от их имени управляет 

правительство. Поэтому в конечном счете все, что страна использует 

в хозяйственной деятельности, и все, что она создает в результате нее, 

принадлежит домашним хозяйствам, т. е. гражданам страны, поведение 

которых в сфере хозяйственной деятельности определяет все, что про-

исходит в стране и как она развивается.

Итак, экономическая наука изучает, как могут повести себя люди 

в тех или иных хозяйственных ситуациях и что в итоге может полу-

читься. Результаты такого изучения помогают людям, фирмам и госу-

дарству лучше предвидеть последствия своих решений в сфере эконо-

мики и принимать более разумные, рациональные решения.

Как известно, все живые обитатели Земли получают пропита-

ние от природы, но лишь люди научились добывать блага, необходи-

мые для удовлетворения своих потребностей, в объеме и ассортименте 

большем, чем может дать дикая природа.

Не все блага, впрочем, приходится реально добывать. Воздух, на-

пример, мы не производим, он дарован нам природой, и мы можем 

получать такого рода блага свободно. И поэтому экономическая наука 

разделяет все блага на две группы:

1) свободные (дарованные природой, даровые) блага;

2) экономические блага.

Свободные блага — это те необходимые блага (преимущественно 

природные), которые доступны людям в объеме куда большем, чем ве-

личина потребности в них. А потому их не надо производить, и люди 

могут потреблять их не просто свободно, но и бесплатно. Именно 

к этой группе благ относятся воздух, солнечный свет, дожди, океаны.

И все же основной круг потребностей людей удовлетворяется за 

счет не свободных, а экономических благ, т. е. товаров и услуг, создан-

ных человеком. Их объем:

— недостаточен для удовлетворения потребностей людей в пол-

ной мере;

— может быть увеличен лишь путем затраты факторов производ-

ства, т. е. тех элементов производственного процесса, без которых он 

невозможен;

— приходится тем или иным способом распределять.

И если люди живут сейчас лучше, чем в древности, то это до-

стигнуто благодаря увеличению объема и улучшению свойств именно 

этих — экономических — благ (продовольствия, одежды, жилья и т. д.).

Человек изобрел колесо, приручил диких животных, создал зем-

леделие и научился обращаться с огнем. И все же истинный источник 

нынешнего благосостояния и могущества народов Земли — чрезвы-
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чайно развитый механизм объединения усилий ради решения общих 

задач. Причем самая главная из этих задач — производство все боль-

шего объема жизненных благ, т. е. создание условий для улучшения 

жизни людей.

Для производства жизненных благ люди используют ресурсы 

природы, свой труд и специальные приспособления (инструменты, 

оборудование, производственные объекты и др.). Все это и называется 

факторами производства.

Принято выделять три основных вида факторов производства:

1) труд;

2) землю;

3) капитал.

Говоря о труде как факторе производства, мы имеем в виду де-

ятельность людей по производству товаров и услуг. При этом под 

«покупкой труда» подразумеваем на самом деле приобретение права 

на получение от человека его трудовой деятельности на протяжении 

определенного периода, – той деятельности, которая нужна фирмам и 

государству для создания желанных для домохозяйств товаров и услуг.

ТРУД — умственные и физические способности людей, их навыки и 
опыт, профессиональное образование, необходимые для производства 
экономических благ.

Говоря о земле как факторе производства, мы подразумеваем все 

виды природных ресурсов, пригодных для производства экономиче-

ских благ.

Говоря о капитале, мы имеем в виду здания и сооружения произ-

водственного назначения, станки и оборудование и т. д., т. е. все необ-

ходимое для производства товаров или услуг. При этом надо понимать, 

что труд и земля — это факторы первичные, т. е. они существуют и 

без хозяйственной деятельности (все люди могут делать что-то полез-

ное для себя или для других, но не все хотят или умеют (например, 

мало чему полезному обучены)). А вот капитал — фактор вторичный. 

Его еще надо создать трудом че ловека, чтобы потом использовать. Ведь 

станки и тепловозы в природе не растут, их строят люди.

Для удобства анализа экономических процессов нередко из труда 

выделяют еще одну разновидность факторов производства — предпри-
нимательские способности. Этим словом мы будем обозначать прису-

щие некоторым людям способности:

1) правильно оценивать, какие новые товары можно с успехом 

предложить покупателям или какие технологии производства имею-

щихся товаров стоит внедрить для получения наибольшей выгоды;
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2) рисковать, что означает готовность принять на себя риск по-

тери своих сбережений, вложенных в новый коммерческий проект, 

и риск бесплодности затрат сил и времени на его реализацию;

3) удачно координировать использование других факторов про-

изводства для создания нужных обществу благ.

На первый взгляд может показаться непонятным, чем предпри-

нимательские способности отличаются от труда, ведь часто создатель 

бизнеса — предприниматель работает в нем бок о бок со своими наем-

ными работниками и разница между их деятельностью трудноразличи-

ма. Но эта разница есть, и она очень существенна: наемный работник 

выполняет то, что ему скажет собственник-предпри ниматель, и отве-

чает за то, что ему велели сделать сейчас.

А предприниматель, опираясь на свои способности, принимает 

решение о том, что именно должно производиться в фирме, в каком 

количестве и как. Более того, его решения ориентированы на будущее, 

что требует умения предвидеть, сколько и по какой цене он сможет 

продать. Именно это особое умение и заставляет экономистов гово-

рить о предпринимательских способностях как об особом факторе 

производства.

Отметим, что наемный руководитель (менеджер) не может быть 

назван предпринимателем: он ведет дело не на свои деньги и в случае 

неудачи фирмы может потерять только свою должность и заработную 

плату. Владелец же фирмы может потерять все деньги, которые он вло-

жил в ее создание.

В ХХ в. неизмеримо большее, чем прежде, значение для эконо-

мической деятельности приобрел еще один весьма специфический вид 

факторов производства: информация, т. е. все те знания и сведения, ко-

торые необходимы людям для осознанной деятельности в мире эконо-

мики. Объем этого ресурса точному измерению не поддается, хотя его 

ценность огромна и постоянно растет.

Совершенствуя способы использования экономических ресурсов 

(факторов производства), человечество положило в основу своей хо-

зяйственной деятельности два важнейших элемента: специализацию и 

обмен плодами своего специализированного труда.

Специализация труда основана на принципах, выработанных 

людьми за долгие века развития своего хозяйства. Важнейшими из них 

являются:

1) сознательное разделение труда между людьми,

2) обучение людей новым профессиям и навыкам,

3) возможность кооперации, т. е. сотрудничества, ради достиже-

ния общей цели (например, создания сложного изделия или строи-

тельства завода).
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СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ — сосредоточение определенного вида деятельности 
в руках того человека или хозяйственной организации, которые либо 
способны изготовить нужные блага за одно и то же время в большем 
количестве, чем другие, либо могут сделать это с лучшим, чем у других, 
качеством конечного продукта или услуги.

Как полагают археологи и историки, движение людей к специ-

ализации началось примерно 10 тыс. лет назад. Именно тогда люди 

впервые обнаружили: возделывание сельскохозяйственных культур по-

зволяет не умирать с голоду и при оседлой жизни. А значит, можно 

более не кочевать в поисках пищи и построить СВОЙ ДОМ.

Именно тогда произошло общественное разделение труда: одни 

люди остались охотниками и собирателями плодов дикой природы,  

другие стали скотоводами, третьи — земледельцами. Сегодня перечень 

профессий насчитывает многие тысячи названий. Подавляющее боль-

шинство профессий требует обучения (иногда многолетнего) особым 

навыкам и приемам труда.

В чем же состоит ценность специализации труда, почему она ста-

ла важнейшим камнем в фундаменте хозяйственной жизни общества? 

Тому есть несколько главных причин.

Во-первых, все люди от природы разные, а проще говоря, наде-

лены разными способностями. Поэтому они неодинаково приспосо-

блены к выполнению тех или иных видов работ. Специализация позво-

ляет каждому человеку находить ту сферу деятельности, тот вид работ, 

ту профессию, где его способности проявятся наиболее полно, а труд 

будет наименее тягостен.

Во-вторых, специализация позволяет людям добиваться все 

большей умелости в осуществлении избранной для себя деятельности. 

А это дает возможность изготавливать блага или оказывать услуги со 

все более высоким уровнем качества.

В-третьих, рост умелости позволяет людям тратить на изготовле-

ние благ все меньшее количество времени и избегать его потерь при 

переключении с одного вида работ на другой.

Иными словами, специализация и обучение навыкам умелого 

труда оказались главными способами повышения производительности 
всех ресурсов (факторов производства), которые люди используют для 

производства нужных им экономических благ, и прежде всего того ре-

сурса, который мы называем трудом.

Говоря о производительности, мы понимаем под этим тот полез-

ный результат, который удается получить от единицы экономического 

ресурса за определенный период. Например, производительность тру-

да представляет собой то количество изделий, которое один работник 
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изготовил в единицу времени (например, за день, за месяц, за год). 

А производительность земли будет измеряться массой урожая, полу-

ченного с 1 гектара пашни в год.

Как на деле происходит рост производительности за счет углубле-

ния специализации, можно проследить на примере сборочного конвейе-

ра, который широко использовал при налаживании поточного производ-

ства знаменитый американский инженер и предприниматель Генри Форд.

Именно благодаря специализации труда и росту на этой основе 

его производительности у людей появилась возможность производить 

больше благ определенного вида, чем было нужно для потребления им 

самим. А значит, у них появилась возможность для обмена излишками 

таких благ, причем обмена регулярного, а не время от времени. Надо 

сказать, что умение обмениваться благами — уникальная особенность 

людей, отличающая их от других обитателей Земли в не меньшей мере, 

чем прямохождение или способность мыслить. Как остроумно подме-

тил великий шотландский экономист Адам Смит (1723–1790), «нико-

му никогда не приходилось видеть, чтобы собака сознательно менялась 

костью с другой собакой...»

Регулярный обмен товарами и услугами лежит в основе важней-

шей сферы деятельности людей — торговли, т. е. обмена благами в 

форме купли-продажи товаров и услуг за деньги. Торговля соединяет 

людей и фирмы, специализирующиеся на производстве определенных 

товаров или оказании различных услуг, в единое целое — хозяйство 

страны или планеты в целом. Без торговли развитие специализации 

оказалось бы невозможным, а значит, людям было бы труднее доби-

ваться увеличения объема доступных им экономических благ.

ТОВАР — материальный предмет, производимый для обмена.

УСЛУГА — нематериальное благо, имеющее форму полезной деятельно-
сти, которую люди готовы осуществлять в обмен на другие услуги или 
товары.

ТОРГОВЛЯ — добровольный и взаимовыгодный обмен благами в форме 
купли-продажи или аренды (предоставления временного права исполь-
зования) товаров и услуг за деньги.

Более того, только сочетание специализации и торговли позволи-

ло разрешить противоречие между:

— стремлением людей получить в свое пользование огромное 

разнообразие различных благ и

— способностью каждого человека производить ограниченный 

ассортимент благ.
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ЭКОНОМИКА В ЛИЦАХ

Генри ФОРД
Одним из самых замечательных, хотя и неод-

нозначных, изобретений человечества в сфере специ-
ализации и разделения труда явился конвейер — мо-
гучее средство повышения производительности.

Его широко внедрил Генри Форд (1863–
1947) — отец массового автомобилестроения, 
человек талантливый и очень жесткий. Идея ис-
пользования конвейера (модели деятельности, уже 
давно известной людям) в производстве автомоби-
лей родилась у него после того, как созданная им 
компания по производству автомобилей (третья по 
счету, поскольку две предыдущие разорились из-за 
нехватки у него опыта организации производства) 
перестала справляться с заказами, которые за один 
год увеличились вдвое, поскольку Форд придумал 
продавать автомобили очень дешево. При этом по-

нял, что при массовой продаже и – соответственно – массовом производстве 
можно будет делать машины все с меньшими затратами и хорошо зарабаты-
вать, несмотря на низкую цену его автомобилей.

И тогда весной 1913 г. в цехе по сборке магнето (основного элемента 
в системе зажигания) Форд запустил первый в мире автомобильный конвей-
ер. Раньше сборщик магнето работал за столом, на котором у него был пол-
ный набор деталей для этого устройства: магнитов, болтов и клемм. Умелый 
сборщик за смену (9 ч) собирал около 40 магнето.

По новой системе каждый сборщик должен был выполнять лишь одну 
или две операции по сборке (т. е. специализировался в еще большей мере, 
чем раньше, когда он умел выполнять все операции по сборке магнето), пре-
жде чем заготовка переходила в руки его соседа.

Это позволило сократить время на сборку одного магнето примерно 
с 20 мин до 13 мин 10 с. А когда инженеры додумались заменить преж-
ний низкий стол для сборки на поднятую повыше движущуюся ленту, которая 
сама задавала темп работе, время сборки сократилось до 5 мин. Легко под-
считать, что производительность труда при этом возросла в 4 раза!

Когда же принцип конвейерной сборки был внедрен Фордом во всех 
цехах, время на сборку ходовой части автомобиля уменьшилось с 12,5 ч до 
93 мин, т. е. производительность труда выросла в 8,1 раза. Это обеспечи-
ло рост производительности труда и всего завода Форда в целом. Когда в 
1914  г. выпуск машин здесь увеличился в два раза, число работников уда-
лось сохранить прежним. Между тем такое же увеличение выпуска в преды-
дущие годы требовало от Форда и двукратного увеличения числа наемных 
работников.

Этот выдающийся результат превратил компанию Форда в крупнейшую 
автомобильную фирму США и навсегда вписал его имя в историю человече-
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Действительно, даже в своей комнате вы обнаружите блага, создан-

ные производителями, занятыми в разных видах специализированного 

труда: строителем, мебельщиком, стеклодувом, столяром, электриком, 

машиностроителем и т. д. Ни один человек не способен овладеть всем 

множеством профессий, необходимых для создания всего разнообразия 

благ, которыми мы сегодня пользуемся. Кроме того, создание каждого 

блага требует определенного времени, и если бы человек создавал все 

блага для себя самостоятельно, то многие свои потребности он смог 

бы — в лучшем случае — удовлетворить лишь на склоне дней.

Поэтому люди со временем поняли: сочетание специализации и ре-

гулярного обмена плодами специализированного труда дает возможность 

получать блага в большем объеме, в большем ассортименте и быстрее.

Если «шестеренки» специализации и торговли правильно сцепле-

ны между собой, то тогда:

— специализация ведет к росту производительности труда;

— рост производительности труда увеличивает объем доступных 

людям благ;

— возросший объем благ предлагается к продаже и обеспечива-

ет рост потребления этих благ людьми и рост соответственно доходов 

продавцов (производителей);

— полученные в результате торговли доходы 

направляются на развитие производства и совер-

шенствование специализации труда.

Символически эту связь можно представить в 

виде часов, которые отмеряют ход экономического 

прогресса человечества (рис. 1-2). Пока циферблат 

этих часов цел, а стрелки идут в нужном направле-

нии — страна бога теет, а люди в ней живут все луч-

ше и лучше. Но если в стране нарушается процесс 

развития специализации или падает производитель-

ность, если торговля развита слишком слабо или 

люди не вкладывают часть своих доходов в развитие 

производства благ, тогда в этой стране возникают экономические труд-

ности. А перебои или оста новка часов экономического прогресса всегда 

приводят к одному и тому же результату: жить людям становится хуже.

Рис. 1- 2.
Экономические часы

ства как одного из тех, чья изобретательность дала возможность человечеству 
найти новый способ повышения уровня благосостояния.

Такое увеличение производительности труда позволило Форду выпу-
скать свои машины с куда меньшими затратами, чем у конкурентов, прода-
вать их дешевле и захватить рынок. В этих условиях конкурентам не остава-
лось ничего иного, как тоже внедрять конвейер на своих предприятиях.
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Это правило относится ко всем странам, даже к тем, гражданам 

которых, казалось бы, гарантировано зажиточное существование бла-

годаря имеющимся в их распоряжении природным богатствам. Конеч-

но, наличие таких богатств облегчает путь к высокому благосо стоянию, 

но сами по себе богатства недр, пашен или лесов процветания не га-

рантируют.

§2. Ограниченность экономических 
ресурсов и порождаемые 
ею проблемы

Первой задачей хозяйственной деятельности (экономики) было 

удовлетворение основных (биологических) потребностей людей. Имен-

но они являются основой формирования конкретных желаний людей, 

связанных с получением в свое распоряжение определенных видов благ 

(например, необходимость утолить голод рождает потребность в опре-

деленных видах еды). Как видно на рис. 1-3, к числу первоочередных 

относятся биологические потребности людей: в пище, в безопасности 

(что обеспечивается жильем и одеждой и т. п.).

Рис. 1- 3.
Основные жизненные 
потребности людей 

Потребность 
в жилье

Потребность 
в одежде

Потребность 
в пище

Потребность 
в питье

Потребность 
в воздухе

Понятно, что все эти потребности отражают условия простого 

выживания людей. Впрочем, обеспечение даже этих условий образует 

задачу неимоверной сложности. Решить ее полностью человечество не 

смогло даже к началу ХХI в. — до сих пор на Земле миллионы людей 

голодают, лишены крова и элементарного медицинского обслуживания.

Знаменитый американский социолог Абрахам Маслоу полагал, 

что все многообразие человеческих потребностей можно представить 

в виде «пирамиды потребностей» (рис. 1-4).




